Экспортоориентированные продукты питания Кыргызстана esport

1. На основе анализа товарной структуры импорта и экспорта Кыргызской Республики со странами дальнего и ближнего зарубежья за 2008, 2009,2010 год выяснилось, что наиболее экспорто ориентированными продуктами неизменно являются: 
Таблица № 1

	Наименование 
	Единица измерения
	Нат.выражение
	Тыс.сом
	Тыс.долл
	2008 год

	Крупный рогатый скот
	штук
	6732
	111589,4
	3048,608
	

	Молоко и сливки
	тонн
	20579,9
	412838,3
	11265,142
	

	картофель
	тонн
	1442,2
	13060,2
	354,590
	

	Бобовые, сушеные, лущеные
	тонн
	34054
	766443.8
	20368,066
	

	Яблоки свежие
	тонн
	11189,5
	87741,8
	2398,318
	

	Лук репчатый
	тонн
	11077,5
	53322,2
	1514,879
	

	Виноград свежий
	тонн
	41886,5
	425808
	12001,485
	

	Томаты
	тонн
	15231,4
	176104,1
	4851,318
	

	Съедобные орехи
	тонн
	6003,7
	394422,4
	10771,614
	

	Фрукты свежие
	тонн
	63290
	739473,3
	20502,992
	

	Минеральные воды
	литр
	2997534,2
	84878,2
	2324,479
	

	Табак неочищенный
	тонн
	6359,3
	543476,1
	14820,326
	

	Шкуры крупного рогатого скота и кожевенное сырье
	штук
	1323759
	348079,4
	9656,159
	

	 
	 
	 
	 
	 
	2009 год

	Крупный рогатый скот
	штук
	6270
	87859,5
	2057,990
	

	Молоко и сливки
	тонн
	16959,8
	403703,2
	9398,077
	

	Картофель
	тонн
	779,3
	6225,6
	143,785
	

	Бобовые, сушеные, лущеные
	тонн
	54808,4
	1295260,9
	30074,928
	

	Яблоки свежие
	тонн
	7095,3
	54255,7
	1283,469
	

	Лук репчатый
	тонн
	8952,6
	67953,7
	1548,998
	

	Виноград свежий
	тонн
	30005,9
	328234,8
	7509,958
	

	Томаты
	тонн
	21104,1
	255485,3
	5905,570
	

	Съедобные орехи
	тонн
	4634,9
	262377,2
	6147,727
	

	Фрукты свежие
	тонн
	50064
	568768,2
	13074,021
	

	Минеральные воды
	литр
	11228968,6
	204833,7
	4744,019
	

	Табак неочищенный
	тонн
	4852,9
	608618,8
	14199,342
	

	Шкуры крупного рогатого скота и кожевенное сырье
	штук
	304800
	54396,1
	1265,856
	

	 
	 
	 
	 
	 
	2010 год

	Крупный рогатый скот
	штук
	16785
	107975,1
	2373,743
	

	Овцы и козы
	штук
	12298
	27151,3
	596,517
	

	Молоко и сливки
	тонн
	16159
	531349,7
	11632,82
	

	Картофель
	тонн
	16243,1
	106324,2
	2296,432
	

	Бобовые, сушеные, лущеные
	тонн
	21783,7
	638613,6
	14158,669
	

	Яблоки свежие
	тонн
	4797,1
	50645,9
	1095,198
	

	Лук репчатый
	тонн
	44437,1
	263887,5
	5743,099
	

	Виноград свежий
	тонн
	11466,7
	187461,9
	4020,923
	

	Томаты
	тонн
	8653,5
	120090,3
	2626,580
	

	Съедобные орехи
	тонн
	860,6
	46713,7
	1028,981
	

	Фрукты свежие
	тонн
	52159,6
	783399,3
	16921,020
	

	Минеральные воды
	литр
	11555562,1
	213217,9
	4649,908
	

	Табак неочищенный
	тонн
	6215,7
	901234,5
	19557,046
	

	Шкуры крупного рогатого скота и кожевенное сырье
	штук
	149490
	20978,5
	467,980
	

	Хлопок - сырец
	тонн
	3942,1
	206808,1
	4536,57
	


Дынные виды продуктов экспортируются Кыргызской Республикой в страны ближнего и дальнего зарубежья, такие как: Афганистан, Азербайджан, Армения, Бельгия, Болгария, Беларусь, Канада, Китай, Дания, Франция, Грузия, Германия, Греция, Венгрия, Индия, Иран, Ирак, Италия, Япония, Казахстан, Россия, Корея, Латвия, Молдова, Нидерланды, Пакистан, Польша, Румыния, саудовская Аравия, Сербия, Испания, ОАЭ, Таджикистан, Туркменистан, Турция, США, Узбекистан, Македония.


2. Как видно из вышеуказанной таблицы №1 из сельскохозяйственной продукции экспортным потенциалом обладают: мясо  и молочные продукты, табак и хлопок, овощи и фрукты, а именно бобовые, сушеные и лущеный.
Однако, учитывая географическое месторасположение Кыргызстана, из бобовых культур на его территории выращивают только фасоль, которая является единственной экспортной конкурентоспособной коммерческой продукцией, имеющей стабильный спрос на таком привлекательном рынке как Евросоюз.
Экспортный потенциал фасоли считается достаточно высоким по двум основным причинам: 1) низкая себестоимость и высокий уровень рентабельности и 2) большие объемы производства.
В 2009 году по оперативным данным Государственной администрации Таласской области КР под фасоль было занято 36775 га (уборочной площади) против 38 954 га в 2008 году. Валовой сбор фасоли в 2009 году равняется на данную дату 63661,9 тысяч тон, против 64314 тысяч тон в 2008 году.

Выращивают в основном следующие сорта фасоли: лопатка(93%), скороспелка(50%), рябой(36,4%), красная юбка, китаянка, сахарная(33,3% от общего урожая). Больше всего фасоль выращивают в Таласском районе Таласской области.

Средние цены на фасоль в 2009 - 2010 году в зависимости от сорта составляют в пределах 30-40 сомов. В частности на 12 ноября 2010 года цены на фасоль в городе Талас КР были следующими: Сорта: Лопатка – 29 сомов, Кызыл-Чаар – 40-42сом, Боксер – 40 сом, Скороспелка – 38-40сом, Юбка – 35 сом. За последний месяц цены на самый распространенный сорт фасоли «лопатка» колебались от 28 до 35 сомов за килограмм. 

Нами была проведена калькуляция себестоимости фасоли на базе данных крестьянского хозяйства «Жакшымбек» Таласского района Таласской области КР. Расчетная себестоимость фасоли при урожайности 20 центнеров с 1 га составляет 17,4 сомов. При продаже по цене 34 сомов (за 0.86 долларов США) прибыль составляет – 16,6 сомов за 1 кг., или уровень рентабельности – 95,4%.


3. Основными игроками рынка являются: фермеры, мелкие посредники, торгово- закупочные компании, импортеры, европейский рынок.
Поставщиками сырья являются крестьянские хозяйства (фермеры), отдельные закупщики и мелкие посредники. При прямой закупке фасоли у фермеров объемом более 5 тонн и хорошего качества, то торгово-закупочные компании платят дополнительно к цене по 1 сому на каждый килограмм. Изредка закупка производится у посредников, которые в основном могут предложить небольшие объемы. Закупка производиться по такой же цене, что у фермеров. 
Закупка фасоли у фермеров и мелких посредников производится на складские помещения в селах (5-6 точек, по одной точке в каждом селе), далее фасоль транспортируется и хранится в больших складских помещениях в г.Талас (от 1 до 6 месяцев). 
Как указывалось выше, закупленная фасоль очищается и калибруется. На предприятии имеются производственное оборудование – калибровочные аппараты, производительность которых составляет 5-10 тонн в сутки. 
Транспортировка фасоли в Болгарию
При экспорте фасоли на внешние рынки используется два вида транспорта: автотранспорт и железнодорожный. В частности, в Турцию вывозят грузовиками, но в Болгарию использование автотранспорта при экспорте фасоли является более дорогим способом доставки, поскольку это страна ЕС и процедуры перевозки усложнены, необходимы дополнительные затраты на получение разрешительных документов на автотранспорт, визы водителей и т.д. 
Так, рассматриваемая фирма из г.Таласа при экспорте фасоли использует железнодорожный транспорт. Фирма подготавливает и оформляет все разрешительные документы, необходимые для осуществления экспорта. 
Одна партия поставки фасоли, как правило, составляет один вагон, объем которого 64 тонн. Таможенные процедуры при отправке экспортного груза производит сама фирма. Для транспортировки и экспедирования груза нанимается транспортно-экспедиторская компания. Транспортировка груза от ст. Маймак до Варны занимает 25-30 дней, стоимость услуг транспортировки стоит порядка 8 000 долларов США за один вагон. 



4. Как сделать цепочку поставки фасоли на европейские рынки более эффективной?

В настоящее время участником цепочки, извлекающим наибольшие выгоды, является поставщик фасоли, например, болгарская компания, вывозит кыргызскую фасоль на европейские рынки, и которой выгодно покупать сырье по приемлемой цене и хорошего качества и далее осуществлять поставки в страны ЕС. 
Добавленная же стоимость фасоли, как продукта в основном вывозимого на экспорт, для отечественных предпринимателей остается низкой, тем самым доходы фермеров и торгово-закупочных компаний менее выигрышные. В связи с чем, необходимо искать пути повышения эффективности цепи поставок фасоли и увеличения доходов всех участников цепочки. Другими словами увеличение доли прибыли участников цепочки добавленной стоимости.
Поскольку на данный момент цены на фасоль изменчивы и зависят от мировых тенденций, то необходимо принимать меры по развитию переработки фасоли (полуфабрикаты, консервы и т.д.) на внутреннем рынке и дальнейшее продвижение прямых поставок в страны ЕС и СНГ. В случае развития переработки цена была бы более твердая, работа национальных компаний была бы обеспечена не сезонно, а круглый год. В данном случае переработка, как лидер цепи, могла бы приносить ощутимый доход, который оставался бы в Кыргызстане, включая дополнительные поступления налогов в бюджет страны. 
Вместе с тем, развитие производства и продвижение переработанной продукции из фасоли на европейские рынки требует значительных инвестиций и представляется сложным процессом ввиду высоких требований стандартов качества на европейском рынке. Для того, чтобы выйти на европейские рынки с данной продукцией необходима серьезная работа по продвижению и маркетингу, возможно принятие правительственных программ, а также наличие представительства на европейском рынке.
В связи с чем, небольшим отечественным компаниям, занимающимся поставкой фасоли, необходимо улучшать эффективность существующей цепочки. Возможными путями повышения эффективности могут стать, например, следующие предложения:
1) Необходимо повышать добавленную стоимость путем убеждения партнеров заниматься расфасовкой и упаковкой фасоли в Кыргызстане, в частности, ввиду дешевизны рабочей силы. 
2) Проанализировать вопросы внутренней и внешней транспортировки и соответствующих расходов,  улучшить эффективность логистики. 
3) Провести работу по поиску других зарубежных партнеров, так как нужно большее количество  потенциальных покупателей, для получения возможности увеличения объемов поставок фасоли при той же цене и развития конкуренции среди покупателей.
4) Найти уникальное свойство продукта и увеличить цену ввиду этого свойства. Например, выгодно было бы производить органическую фасоль. Учитывать вкусы современных европейских потребителей, в частности, продвигать фасоль как заменяющий белковый продукт для вегетарианцев или для использования в халал-индустрии.
5) Продвигать фасоль на внутреннем рынке Кыргызстана.
6) Создать товарный знак для фасоли, или бренда фасоли.
5. Качество продукта: проблема в цепи 
На сегодняшний день одной из основных проблем и неэффективным звеном в цепи поставки фасоли является ухудшение качества фасоли в Таласской области. Например, требования зарубежных партнеров таковы, что 60% зерен фасоли должно быть откалибровано как 9 мм,  40% - 7-8 мм. Удовлетворить данные требования фирмам становится сложнее из-за измельчения сортов фасоли
В республике должным образом не налажено семеноводство фасоли. В производстве используются обыкновенные сортотипы, не организовано государственное сортоиспытание сортов фасоли зарубежной селекции. Не разработано научно-обоснованная технология выращивания фасоли, не определено ее место в севообороте, в результате чего имеются факты возникновения корневой гнили.
Поскольку от качества продукции напрямую зависит конкурентоспособность фасоли на мировом рынке, а также учитывая высокую хозяйственную ценность этой зернобобовой культуры, вопрос развития семеноводства фасоли должен стать приоритетным и решаться на государственном уровне.

6. Возможности и перспективы
Сегодня в Кыргызстане рынок фасоли имеет неиспользованные резервы. Спрос на фасоль на внутреннем рынке остается довольно низким. Местная фасоль как продукт конкурирует на рынке не столько с импортными аналогами, а с другими продуктами питания, как рис, макаронные изделия, мясо, картофель и другие. Выбор населения в пользу последних продиктован, возможно, преимуществом традиционных национальных предпочтений в кулинарии, где фасоль не является доминирующим продуктом, несмотря на то, что цены на фасоль приемлемые для широкого слоя населения. 
Тем не менее, перспективы внутреннего рынка фасоли большие, поскольку с каждым годом все больше людей, особенно городских жителей, задумываются над здоровым питанием, больше потребляют продуктов без содержания консервантов и холестерина.  
Поэтому, зная полезные свойства фасоли, местные компании могли бы сделать упор также на развитии внутреннего рынка. Для этого, конечно, необходима работа по глубокому внедрению фасоли для потребления на внутреннем рынке, необходимо продвижение и маркетинг фасоли как ценного и сытного продукта, выращенного отечественными фермерами в экологически чистых условиях, а также реклама фасоли, например, разработка рецептов о том, какие блюда можно готовить из фасоли.
В связи с этим, необходимо развивать рынок фасоли внутри республики, в том числе наладить производство продуктов переработки фасоли, которые в перспективе могут стать узнаваемым брендом и в случае получения соответствующих мировых стандартов качества (ISO и др.) выйти на рынки СНГ и дальнего зарубежья.
Таким образом, в цепи поставок мог бы появиться существенный участник как внутренний рынок, в который вовлечены множество звеньев, от фермера-производителя до ресторанного бизнеса и супермаркетов.

7. Основные выводы и рекомендации
Как показал проведенный обзор, рынок кыргызской фасоли является достаточно конкурентоспособным и имеет значительные резервы для дальнейшего интенсивного развития. Фасоль, произведенная в Таласской области, является экспортируемым продуктом, постепенно занимающим определенные ниши на мировых рынках. Тенденции рынка фасоли таковы, что фасоль, произведенная в Кыргызстане, как экологически чистый продукт пользуется успехом на европейских рынках. Налажена цепь поставок фасоли из Таласской области в Болгарию и далее страны Евросоюза. 
Но вместе с тем, поскольку увеличение объемов производства фасоли, развитие ее переработки и экспорт в зарубежные страны является приоритетным направлением сельского хозяйства страны, а также в целях повышения эффективности цепи поставок фасоли в страны СНГ и Европы, а также повышения конкурентоспособности кыргызской фасоли на мировых рынках необходимо предпринять ряд мер, которые заключаются в следующем:
•    разработать и внедрить в производство современную технологию выращивания фасоли для получения высоких урожаев зерна и семян, соответствующих мировому уровню;
•    организовать работу по ввозу в республику для целей государственного и экологического сортоиспытания из стран ближнего и дальнего зарубежья лучших, зарекомендовавших себя в производстве, сортов фасоли;
•    оказывать всемерную поддержку производителям зерна и семян фасоли путем предоставления им квалифицированных консультаций по вопросам производства, переработки и реализации фасоли;
•    рассмотреть возможность использования предоставляемых сельскому хозяйству грантов и других кредитных средств для закупки в зарубежных странах специализированной посевной, почвообрабатывающей и уборочной техники для возделывания фасоли;
•    изучить вопросы маркетинга фасоли на мировом рынке, внедрить мониторинг и обеспечить необходимой информацией производителей фасоли республики;
•    проводить работу по привлечению инвестиций для организации и углубленной переработки бобов фасоли.

